
di Comano 

Terme di Comano, 17 ottobre 2023





Online

Visibilità e vendita delle 
strutture ricettive su 
termecomano.it

Sul sito delle terme verrà 
creata una nuova sezione 
dedicata al club, con una 
parte descrittiva con vantaggi 
e opportunità e una dedicata 
alle strutture ricettive.

Ogni aderente avrà la visibilità 
attraverso la propria scheda 
Feratel.

https://xd.adobe.com/view/35fb0b1b-a6a5-476f-a298-a8441739b082-60a8/?fullscreen


Online: prenota e richiedi

Prenota: rimanda 
alla sezione booking 
Richiedi: rimanda a 
un form di richiesta 
direttamente alle 
strutture



Booking



Widget club

Tutti gli aderenti attivi 
inseriscono nella loro web site il 
widget del Club con link al sito 
del club e nella mail.

Tutti i link in modo 
professionale e collegati 
all’analisi Google.
 

 



Scheda feratel

Parola d’ordine: informazioni 
aggiornate!

La scheda di Feratel deve 
essere sempre aggiornata (per 
l’anno successivo entro il 30 
novembre).

Descrizioni, immagini sono il 
vestito per presentarsi al 
meglio e vendere!

Questo vale anche per il 
proprio sito e i canali social.

Sul proprio sito deve esserci 
un pacchetto termale 
prenotabile.



Campagne marketing

Attivazione di 
campagne digital 
marketing esclusive 
per il Club.

In particolare Google 
ADS e Facebook / 
Instagram ADS.



Newsletter

Invio di n. 4 newsletter 
annuali targettizzate.

Focus: i vantaggi di 
soggiornare nelle aziende 
aderenti e l’offerta termale.



Brochure

Presenza sul materiale 
delle Terme di Comano: 
2 pagine dedicate al 
club.



Kit testi

Kit testi pronti all’uso da 
pubblicare sul sito degli 
operatori aderenti. 

Temi:

1. Parliamo del club

2. Vantaggi per chi alloggia in 
queste strutture 

3. Esperienze/Pacchetti

4. Cenni alle Terme di Comano 
(storia + cosa si cura)

Informazione
coerenti e 
uniformi



Photoshooting

Photoshooting

Sevizio fotografico 
personalizzato per tutti 
gli aderenti. 
Verrà consegnato un 
pacchetto di foto da 
utilizzare nella scheda 
feratel e sui propri canali 
(sito, social ecc).



Logo

Logo Aquavita club.

Utilizzo del logo 
ufficiale del club su tutti 
gli strumenti off e 
online (sito, mail, 
brochure, gadget ecc).



Social

+Social

Sui profili social delle Terme  
di Comano (FB+IG) vengono 
programmati 2 post al mese 
su temi che riguardano il 
club. 



Programma settimanale

Programma esperienze 
settimanali.

Agevolazioni sul costo 
della prenotazione.



Targa

Targa Club.

Ogni aderente espone la 
targa del Club all’ingresso 
della struttura in modo 
che sia ben visibile al 
pubblico.



Sostegno

Sostegno costante di 
APT: impegno 
nell’accompagnare gli 
operatori in questo 
percorso di crescita con 
incontri personalizzati e 
individuali.Incontri 

one to one



Sconti

Prodotti termali, sempre 
acquistabili in sede e 
online.

Sconti esclusivi per gli 
ospiti degli aderenti.

40% di sconto sulla linea 
Skin Care e sul Kit 
Benvenuto.



Partecipazione

Partecipazione! 

Il club si incontrerà 4 volte l’anno.

• novembre→ discussione degli obiettivi e 
strategie per l‘anno successivo (per 
esempio programmazione esperienze nel 
territorio);

• gennaio→ concretizzazione della stagione 
invernale;

• maggio: analisi dell‘andamento e misure 
correttive;

• settembre/ottobre: analisi dei report 
esistenti sulla stagione appena passata, 
ammissione nuovi aderenti, discussione 
quota annuale per l‘anno successivo.

La partecipazione è obbligatoria* 





APT+ATA+Kohl&Partner

Il progetto sarà guidato dalla 
collaborazione costante di ATA 
Garda e in particolare da 
Kohl&Partner.

APT Garda Dolomiti per tutto il 
2024 seguirà la regia del progetto.

 



Road map

Dicembre 2022
1° incontro 
task force Comano

Primavera 2023
Inizio workshop
• 13 aprile
• 18 maggio
• 29 giugno

Settembre 2023
Definizione protocollo 
con tavolo operatori

17 ottobre 2023
Presentazione di 
Aquavita agli operatori

Ottobre – 8 novembre
Raccolta adesioni

Metà febbraio 2024
Inizio campagna 
marketing

Gennaio 2024
Messa online della sezione 
Aquavita nel sito 
termecomano.it

Novembre – gennaio 2024 
Incontri one to one con 
operatori per 
adeguamento standard di 
qualità (testi sito, scheda 
feratel, materiale 
promozionale ecc)

Dicembre 2023
1° Workshop formativo





Contatti

Silvia Ricca
Partner Marketing
T: +39 0465 894661
M: +39 349 5765697
silvia.ricca@gardatrentino.it

mailto:silvia.ricca@gardatrentino.it


Contatti
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